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Networking-Ziele

• Kunden gewinnen / Umsatz
• Lieferanten finden
• Freunde und private Kontakte
• Erweiterung des Horizonts
• Mitarbeiter finden
• Selbstdarstellung
• und vieles mehr



Die Entwicklung eines Kontaktes

• Definition
• Suche
• Kontaktaufnahme mit Aufhänger
• Persönliches Treffen
• Beziehungsaufbau
• Zielerreichung
• Beziehungspflege



XING-Funktionen

• XING-Workshops seit September 
Deutschland (Köln / Düsseldorf) offiziell

• Individuelle Trainings buchen
• Telefonische Hotline für Fragen nutzen









Die eigene Kontaktseite

• Gezielt schreiben was man bietet
• Historie angeben
• Interessen
• Datenfreigabe
• Foto 
• Firma + Position



Events

• Regionaltreffen
• Business-Dinner
• Sonstiges



Vor- und Nachbereitung

• Teilnehmerliste im Eventmanager
• Kontakte vorab anschreiben
• Anschliessend als Kontakt hinzufügen
• Datenfreigabe beachten
• Follow-Up ausserhalb von XING 



Das Ergebnis

• Abgleich mit den Zielen
• XING ist nur ein Werkzeug

Persönliches zählt, 
geschäftliches ergibt sich !!!
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