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Warum Planung?

Darum Planung!!! „Es ist besser, Deiche zu bauen, als darauf 

zu warten, dass die Flut allmählich Vernunft annimmt.“ Erich Kästner
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= Verzichten Sie nicht auf externe Beratung
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Beispiele ausgewählter Förderkredite für 
Wachstumsfinanzierungen in Zusammenarbeit mit der WGZ

Forschung – Entwicklung – Technologie – Innovation
� ERP Innovationsprogramm, effektiver Zins 10 Jahre ab 3,96%
� Unternehmerkredit                    “ ab 4,58 %
� NRW Bank Mittelstandskredit “ ab 4,31 %

Arbeits- und Ausbildungsplatzbeschaffung
� NRW Bank Startkredit         effektiver Zins 10 Jahre ab 4,31 %
� Unternehmerkapital Arbeit       “ ab 4,58 %

Erweiterung - Erwerb
� ERP Regionalförderung       effektiver Zins 10 Jahre ab 4,22 %
� NRW Bank Mittelstandskredit s. o.

Weitere besondere Fördermöglichkeiten für Existenzfestigung, Immissionsschutz, 

Umweltschutz, Übernahme, Verlagerung, Markteinführung und und und
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Aktuelle Projekte der Volks- und Raiffeisenbanken

- Partner des Mittelstands
- eine gemeinsame Initiative mit dem Wirtschaftsmagazin Impulse
- kostenlose Unternehmensanalyse zur Optimierung Ihres Betriebes
- Informationen zu

Risiko und Absicherung
betriebliche Altersvorsorge
Investition und Finanzierung
Liquidität und Zahlungsverkehr
Unternehmensnachfolge
Steuern
Unternehmensmanagement

Finanzplanung
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www.partner-des-mittelstands.de
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Sanierungsdarlehen für wohnwirtschaftlich genutzte 
Immobilien in Zusammenarbeit mit dem Handwerk. 
Zinssatz ab 4,9%
Finanzierungsrechner als Angebot für den Endfinanzierer

www.volksbank-erft.de


